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公司发展规划及拓展情况 

1. 公司业务拓展规划？ 

 业务结构方面，公司的发展要立足危废，做大做强，并逐步加大无害化处理的业务比重，

在工业危废领域一定要保持龙头地位。目前公司也在介入市政项目，例如餐厨垃圾处理、

填埋气发电等，和发展公司相匹配的一些市政项目。 

 业务布局方面，目前，公司业务布局会从市场需求和环评两个角度考虑，对全国市场拓

展的规划是“夯实珠三角、做大长三角、京津冀、环渤海和中西部市场。危废区域布局

方面，在工业重镇充分布局。长三角地区，江苏在昆山和沿海固废项目基础上，2015

年底完成 3~4 个点的布局。浙江从嘉兴德达出发，2015 年有望完成 3个点的布局。2016

年中，江西项目建成，作为唯一一家省级危废中心，布局会辐射全省，市场预期很好。

公司在湖北、河北已有项目落地、后续可能还会有其他项目形成。山东的布局也在密集

推进。在广东地区，除了新收购的珠海外，还会继续加大无害化处置项目的拓展。未来，

我们将透过外延式扩张模式加大拓展力度，重点拓展江苏省、浙江省、山东省、河北省

等区域，而迈出坚实的一步。 

 产能规划方面，公司计划未来 5年，工业危废处理产能达到约 350 万吨，较 2015年产

能翻两番。 

2. 公司收并购是如何考虑标的物？ 

 寻找优质的标的公司进行收并购是公司开拓业务及市场较为常用的方式。通过收并购能

够快速补充公司产能资质，快速切入当地危废市场，同时公司拥有良好的品牌优势和资

深的经验优势，可帮助被收购企业实现更好的发展，形成大规模、广区域的协同效应。 

 公司并购项目主要考虑以下几个因素： 

 标的公司已获取的资质能力； 

 标的公司所占有的市场份额及客户基础，当地市场规范性及政府的监管力度等方面； 

 标的公司未来发展能力，即标的公司未来处理能力能否扩充； 

 标的公司经营业务与公司战略发展的契合度以及与公司现有业务的协同性。 



免责声明 

 此等资料由东江环保股份有限公司（“东江环保”）编制，其中内容并未经过独立查证。

对于此等数据中所发表或包含的信息或意见是否公平、准确、完整或正确，没有任何明

确或隐含的声明或保证，贵方亦不应对之加以依赖。此等资料并非拟提供有关东江环保

财务或前景的完全或全面分析，贵方亦不可依赖此等材料作为提供上述分析。东江环保

或其各自的董事、高级管理人员、员工、关联公司、顾问或代表，均不会对使用此材料

中所发表或包含的任何信息或意见而发生的任何损失，或以其他方式与之有关而发生的

损失，承担任何责任。  

 此等资料中所发表或包含的任何信息可在无须发出任何通知的情况下而更改，而且概不

保证其内容的准确性。  

 此等资料仅供参考之用，不构成购买或认购证券的邀请或要约或其任何部分。 
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